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Salgschef til Olafi Solar - Ordentlighed, resultater og gran omstilling i ét! ™ ]

Hos Olafi Solar er vi dedikerede til at levere baeredygtige l@sninger, der skaber veerdi — bade for
miljget og for vores kunder. Som vores nye Salgschef til Sjeelland. vil du spille en central rolle
i vores fortsatte vaekst og veere med til at ggre en forskel, hver dag.

Hvem leder vi efter?

Vi sagger en Salgschef til Sjeelland, der ikke blot er dygtig til opsggende salg, men som ogsa
veerdseaetter ordentlighed i hele processen. Du ved, hvordan man skaber relationer, og du
formar at lukke salget, sa faler sig godt behandlet. Hos Olafi Solar betyder ordentlighed, at vi
gar tingene rigtigt — fra farste mgde til underskriften.

Dine ansvarsomrader vil omfatte:

e Opsggende salg: Du er proaktiv og ser muligheder, hvor andre ser udfordringer. Du gar
forrest, nar det gaelder om at skabe nye relationer og bygge bro til potentielle kunder.

¢ Projektsalg: Du har erfaring med komplekse salgsprocesser, hvor flere interessenter
skal involveres, og du styrer hele forlgbet fra start til slut.

e« Kundesamarbejde: Du ved, hvordan man bygger relationer, og du har en forstaelse for
kundens behov, som hjeelper dig til at levere den rette lasning — hver gang.

e Salgsforhandlinger: Du kan balancere mellem en god forhandling og en fair aftale, sa
begge parter gar tilfredse fra bordet.

e Netvaerk: Du kender til veerdien i at deltager i Erhvervsnetvaerk og ved hvordan du
skaber relationer og tillid.

Vi tilbyder:

¢ Grundlgn med provision og bonus, efter kvalifikationer: Din indsats skal belgnnes —
bade med en solid grundlgn og en attraktiv bonus- og provisionsordning baseret pa
dine resultater.



« En kultur af ordentlighed: Hos Olafi Solar betyder ordentlighed, at vi altid holder, hvad
vi lover, og at vi gar op i den gode relation — bade internt i virksomheden og eksternt
med kunderne.

e Muligheden for at gare en forskel: Du bliver en del af et team, der arbejder for at
fremme den grgnne omstilling. Du far indflydelse og ansvar fra dag ét, med mulighed
for at bidrage til en lysere, baeredygtig fremtid.

Hvem er du?

e Du har dokumenteret erfaring med opsggende salg og ved, hvordan man lukker aftaler,
der skaber veerdi for begge parter.

¢« Du har erfaring med projektsalg, hvor komplekse processer og flere interessenter ikke
afskraekker dig, men motiverer dig til at finde lgsninger.

¢ Duerordentligidin tilgang til kunder, kolleger og samarbejdspartnere. Du har et staerkt
fokus pa at levere kvalitet og sikre, at hver eneste kunde faler sig godt behandlet.

Vil du med pa rejsen?

Hvis du kan se dig selvi en virksomhed, der kombinerer ambition med ordentlighed, sa er
Olafi Solar stedet for dig. Send din ansggning og CV til henrik@olafi.dk senest d 15. november.
Har du spgrgsmal til stillingen, sa er du velkommen til at kontakte Salgsdirektgr Henrik Parbst
pa 4128 4580

Vi gleeder os til at hgre fra dig!

Olafi Solar - Ordentlighed i alt, hvad vi gor. “

#Salgschef #0lafiSolar #GrgnOmstilling #Projektsalg #0psggendeSalg #0rdentlighed



